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Building Information Modeling (BIM) revolutioniert derzeit die Baubranche, indem es die Erstellung, Verwaltung und 
Aktualisierung präziser dreidimensionaler Gebäudemodelle ermöglicht. Diese Modelle enthalten alle relevanten Daten 
einer Konstruktion und bilden die Grundlage für eine effektive Zusammenarbeit zahlreicher Beteiligter wie Planer, Archi-
tekten, Statiker, Techniker und Handwerker.

Hierfür ist ein reibungsloser Informationsfluss entscheidend: Erhalten alle Akteure rechtzeitig ihre individuellen  
Informationen, können die geplanten Meilensteine eingehalten werden, und die Kosten bleiben im Rahmen. Falls nicht, 
drohen Verzögerungen und damit Kostensteigerungen.

Die Digitalisierung des Bauwesens bringt nicht nur Veränderungen, sondern auch neue Anforderungen mit sich.  
Projekte sind in verschiedene Planungsphasen unterteilt, in denen unterschiedliche Teams mit verschiedenen Syste-
men und BIM-Formaten arbeiten. Dies stellt Bauprodukthersteller vor die Herausforderung, ihren Kunden – Tausenden 
von Planern und Bauherren mit unterschiedlichsten Anforderungen – stets die passenden Daten zur Verfügung zu 
stellen.

In diesem Whitepaper finden Sie eine umfassende BIM-Checkliste mit 10 praxisorientierten Tipps, die Bauprodukt-
herstellern dabei helfen, den Herausforderungen der digitalen Bauplanung erfolgreich zu begegnen und ihre Produkte 
optimal in BIM-Prozesse zu integrieren.

Die Herausforderung
BIM und digitale Produktdaten 
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Welche Kriterien sind Planern und Architekten bei der Onlinerecherche nach Komponenten am Wichtigsten? *

*Ergebnis Umfrage unter 128.000 Architekten, Planern & Technikern

Tipp 1: Bieten Sie Planern BIM-
konforme Daten  

BIM-Modelle bestehen aus verschiedenen Daten, die es ermöglichen, Gebäude gewerkeübergreifend und ganzheitlich 
zu planen, zu bauen und über den gesamten Lebenszyklus zu begleiten. 

Um im Rahmen der BIM-Methode ein detailliertes digitales Modell eines Gebäudes zu erstellen, benötigen Planer 
und Architekten umfassende, korrekte und eindeutige alphanumerische Daten zu den benötigten Materialien und  
Produkten.

Dazu gehören Daten zu Baustoffen, wie Materialtypen, Abmessungen und Eigenschaften, sowie technische Spezifika-
tionen von Bauteilen. Aber auch Ausschreibungstexte sind wichtige Bestandteile der Planung. Je leichter diese Daten 
bei der Onlinerecherche gefunden werden, desto besser.

Check
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Tipp 2: Bedienen Sie den 
Großhandel 

Der Großhandel ist für viele Hersteller der Point of Sale. Handwerker vergleichen die Angebote verschiedener Händler 
im Internet, daher ist es für die Hersteller von Bauprodukten wichtig, ihre Produkte hier bestmöglich zu präsentieren. 
Die Herausforderung dabei ist, dass die Hersteller wenig bis keinen Einfluss auf den Großhandel haben. 

Um sich von der Masse abzuheben, spielen umfassende und übersichtliche Produktinformationen eine entscheidende 
Rolle. Je besser die Daten sind, desto höher ist die Wahrscheinlichkeit, dass der Hersteller seine Produkte über den 
Großhandel verkaufen kann. Stellt der Hersteller dem Techniker oder Planer möglichst umfassende Informationen zur 
Verfügung, wird dieser das Produkt in den Planungsprozess einbeziehen. 

Für Komponentenhersteller ist eine 3D-Vorschau eine ideale Möglichkeit, um zum Beispiel durch Konfiguration modifi-
zierte Produkte zu visualisieren und sich so von der Masse abzuheben. Die 3D-Vorschau ermöglicht es den Ingenieuren, 
das Produkt um 360° zu drehen oder zu zoomen. So können sie die Auswahl beurteilen, bevor sie sie in die Konstruktion 
einfügen, da die Komponente digital so realitätsnah wie möglich erlebt werden kann. 

Check
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Wie wichtig ist Ihnen eine 3D-Vorschau als Unterstützung bei der Teileauswahl?*

*Ergebnis Umfrage unter 128.000 Architekten, Planern & Technikern
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Tipp 3: Erreichen Sie Planer in  
frühen Projektphasen 

Architekten und Planer sind bei Bauprojekten die treibenden Kräfte für Produktentscheidungen. Die Auswahl eines 
bestimmten Produkts erfolgt bereits in der Planungsphase. Sobald eine Komponente bemustert und in den Entwurf 
eingefügt wurde, wird diese mit hoher Wahrscheinlichkeit anschließend auch verbaut. Umso wichtiger, dass Sie Ihrer 
Zielgruppe Produktinformationen und Ausschreibungstexte in einem frühen Planungsstadium zugänglich machen. 

Für die Ausschreibung der Bauleistung erstellen Planer und Architekten Leistungsverzeichnisse mit Beschreibungen 
der gewünschten Leistungen und zugehörigen Mengenangaben. Ein vorgefertigter, guter Ausschreibungstext des Pro-
duktherstellers spart Zeit und verhindert Fehler. 

HOAI - Honorarordnung für Architekten und Ingenieure 
Die Planungsleistungen und deren Vergütung im Bauwesen sind in Deutschland in der HOAI fest-
gelegt. Bereits in den Leistungsphasen 2, 3 und 5 wird für den jeweiligen Planungsstand nach 
passenden Bauprodukten gesucht. In Leistungsphase 6 wird ausgeschrieben. 

Ausschreibung und Leistungsverzeichnisse 

Check
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Tipp 4: Stellen Sie Nachhaltigkeitsdaten 
bereit  

Nachhaltigkeit ist ein aktuelles Thema, das auch im Bauwesen von großer Bedeutung ist. Energieeffiziente und nach-
haltige Gebäudekonzepte sind heute wichtiger denn je. Europa und auch Deutschland haben sich bestimmte Nachhal-
tigkeitsziele gesetzt. Deutschland will bis zum Jahr 2045 einen klimaneutralen Gebäudebestand erreichen. Mit diesem 
ehrgeizigen Ziel steigen die Anforderungen an nachhaltiges Bauen. Deshalb müssen alle Akteure an einem Strang 
ziehen. Die ganzheitliche Betrachtung des Lebenszyklus von Baustoffen und Gebäuden ist dabei entscheidend. 

Ein Schritt zu mehr Transparenz über den gesamten Lebenszyklus eines Produktes ist der Digitale Produktpass (DPP).  
Dabei handelt es sich um einen Datensatz, der Bauteile, Werkstoffe und chemische Substanzen sowie Informationen 
zur Reparierbarkeit, zu Ersatzteilen und zur fachgerechten Entsorgung eines Produktes abbildet. Jeder Hersteller, der in 
Zukunft ein Produkt auf den europäischen Markt bringen will, muss die Anforderungen des DPP erfüllen. Verbraucher, 
Entsorger und andere Akteure können die für sie relevanten Informationen aus dem Produktpass abrufen. Damit soll 
künftig der Rohstoffverbrauch der EU reduziert und der Einsatz von Recyclingmaterialien gefördert werden. Aufgrund 
der internationalen Lieferketten wird die Einführung des Produktpasses auch globale Auswirkungen mit sich bringen. 
Die Europäische Union arbeitet derzeit an der Entwicklung des Digitalen Produktpasses. (Stand: Mai 2024) 

Deutschland wird in Zukunft bei Bauvorhaben auf Hersteller setzen, deren Erzeugnisse nachhaltig sind. Da die Anforde-
rungen an die Produkte steigen, sollten Hersteller ihre Produkte schon heute mit Umweltleistungsdaten wie LCA (Life 
Cycle Assessment) und EPD (Environmental Product Declaration) anreichern. Sie sollten auch Produktzertifizierungen 
wie REACH (Restriction, Evaluation, Authorisation and Restriction of Chemicals) und RoHS (Restriction of certain Ha-
zardous Substances) ergänzen. Diese Richtlinien der Europäischen Union beschränken die Verwendung von gesund-
heits- und umweltschädlichen Stoffen und Chemikalien in elektrischen und elektronischen Geräten sowie in Bauteilen. 
Kunden haben so die Möglichkeit, mit wenigen Klicks REACH- und RoHS-konforme 3D-Modelle zu finden und herunter-
zuladen und damit einen Beitrag zu mehr Nachhaltigkeit im Bauwesen zu leisten. 

Check
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Tipp 5: Vermarkten Sie Ihre Daten   

Vermarktung Ihrer Daten

Partnerplattformen, z.B.
Webseite-Integration / 
Konfiguratoren

3D PDF 
Datenblätter

24 Mio. User,  
wie Architekten, Planer...

Vermarktung auf 97 
Online-Marktplätzen Mobile Apps

Prefab/
Fertighaus

Katalog offline  
verfügbar

CAD- 
Plugin

Elektro- & 
Sanitär- 
Großhandel

User-Statistiken 
ins CRM

Die digitale Partnerschaft zwischen AUSSCHREIBEN.DE und CADENAS vereint Produktinformationen, Ausschreibungs-
texte und BIM- / CAD-Daten auf einer Plattform. Über 1 Million Ausschreibungstexte und zusätzliche Produktinformati-
onen stehen auf dem Onlineportal AUSSCHREIBEN.DE zum Download bereit. Durch die Partnerschaft können Baupro-
dukte als anschauliche 3D-Grafik angezeigt und zum kostenlosen Download in verschiedenen nativen und neutralen 
BIM- / CAD-Formaten angeboten werden.  

Die Kooperation bringt zusammen was zusammengehört und sorgt dafür, dass Ihre Daten direkt bei den Planern und 
Architekten verfügbar sind. 

Kundennähe ist keine Frage der Entfernung. Mit digitalen Produktkatalogen positionieren Sie Ihre Produkte unmittel-
bar bei Ihrer Zielgruppe. 10.000 Besucher greifen täglich auf das Onlineportal AUSSCHREIBEN.DE zu. 3Dfindit nutzen 
täglich bis zu 30.000 Anwender. Nutzen Sie Ihre Präsenz auf AUSSCHREIBEN.DE und 3Dfindit, um potentielle Kunden 
sicher zu erreichen und neue Kontakte und Leads zu generieren. 

	� Die Nutzung Ihrer Daten 

	� Das Suchverhalten der Besucher 

	� Die Leadgenerierung über Kontaktanfragen 

In AUSSCHREIBEN.DE analysieren Sie:  

CADENAS positioniert Ihre Produkte optimal: 

Check
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Tipp 6: Unterstützen Sie internatio-
nale Formate und Prozesse 

 

• Gewichte
• Kräfte
• FEM

• LOD 300
• Materialien
• Detaillierte Maße

• Anschlüsse

• Technische 2D Maßzeichnungen
• Ausschreibungstexte
• Anbaumaße

• Wartungsintervalle
• EOL Informationen

• LOD 100
• Grobe Maße

• RoHS, Reach Compliance
• Gefahrenstoffe

Id
ee

 / 
Konzept

Statik / Tragwerksplanung / Berechnung

Ausarbeitung / Feinkonzept

TGA / Elektr
ik

Dokumentation / Ausschreibung

Betrieb / Facility Management /

Operational Maintenance

Abriss

Die 360° Lösung für national & international erfolgreiche Hersteller

eCATALOG 3Dfindit bietet eine Lösung mit der Sie alles perfekt abdecken: vom Marketing, über den 
Vertrieb bis hin zum technischen Service.

	� Marketing: Mit bahnbrechenden Features, wie z.B. Einbau der 3D-Vorschau auf 
Ihrer Website oder Augmented Reality, machen Sie auf Ihre Produkte aufmerk-
sam. Ihre Zielgruppe verbindet die innovative Produktpräsentation mit einer 
innovativen Produkttechnologie.

	� Vertrieb: Sie erhalten 100% DSGVO-konforme Personendaten der Planer, Archi-
tekten und Handwerker, die Ihre Produkte eingeplant haben.

	� Technik: Durch Produktkonfiguratoren, die sowohl intern als auch von Kunden 
verwendet werden können, entstehen Freiräume für die Entwicklung neuer 
Produkte. 

Technik

Marketing

Vertrieb

Check



16

Tipp 7: Investieren Sie in Ihre  
Produktstammdaten

BIM 
Daten Import

Modellierte
Geometrie

Produkt-
informationen 

Modellierte
Geometrie

Produkt-
informationen 

Modellierte
Geometrie

LOGLOG

Typenklassifikation

Produkt-
informationen 

Modellierte
Geometrie

Lieferländer
und Lieferzeiten

Modellierte
Geometrie

Auschreibungs-
texte

VDI 
Klassifikation

3D PDF

Produkt-
informationen 

Typenklassifikation

Umweltzertifikate
EPD

Einbauräume /
Wartungsräume

Einbauräume /
Wartungsräume

Umweltzertifikate
EPD

Produkt-
informationen 

Typenklassifikation

LOG LOG

Lieferländer
und Lieferzeiten

Es gibt unterschiedliche Arten von Leads und damit auch unterschiedliche Qualitäten. Für Unternehmen ist es wichtig, 
schnell von ihren Investitionen zu profitieren – der Return on Investment soll möglichst hoch sein. 

Der sogenannte BIM-Lead ist für Unternehmen kostengünstig und hat den Vorteil, dass ein echter Bedarf für das Pro-
dukt besteht. Stellt ein Unternehmen BIM-Daten zur Verfügung, so wird bei jedem Download ein Datensatz mit Informa-
tionen zum Unternehmen, Kontaktdaten der Person und dem heruntergeladenen Produkt generiert. Dieser Datensatz 
ist DSGVO-konform. Der Hersteller hat nun die Möglichkeit, den Interessenten direkt anzusprechen, was die Verkaufs- 
chancen deutlich erhöht. 

Schon durch die Bereitstellung von Produktstammdaten können Hersteller die erhaltenen Datensätze für Vertrieb und 
Marketing nutzen. Je mehr ein Hersteller in die Bereitstellung von vollständigen Produktdaten investiert, desto besser 
ist die Rentabilität.

Ein weiterer Vorteil der Bereitstellung von BIM-Daten ist die frühzeitige Berücksichtigung der Hersteller von Baukom-
ponenten in Ausschreibungen. Ist das Unternehmen bereits in den Ausschreibungsprozess integriert, so erhöht sich 
der Absatz.

Check
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Tipp 8: Nutzen Sie Multiplikatoren 

Katalog-Integration in eigene Website  

Vielseitige Anwendungsmöglichkeiten 

Softwarepartner 

Einfache technische Umsetzung 

Dank vieler Verknüpfungsmöglichkeiten bietet AUSSCHREIBEN.DE eine enorme Reichweite und viel- 
fältige Präsentationsformen für Produktkataloge.  

Integrieren Sie Ihren kompletten AUSSCHREIBEN.DE Katalog oder einzelne Positionen in Ihre Website.  
Architekten und Planer können so exklusiv auf Ihre Daten zugreifen und diese in allen gängigen Forma-
ten exportieren. Die Integration gelingt spielend leicht. 

Auch in Shopsysteme, Produktseiten oder sogar eigene Softwarelösungen kann Ihr AUSSCHREIBEN.DE 
Katalog integriert werden. Dadurch eröffnen sich zahlreiche Anwendungsfälle und Präsentationsmöglich-
keiten. 

Der Import von Daten aus AUSSCHREIBEN.DE in alle führenden AVA-Anwendungen und Handwerkerpro-
gramme ist problemlos möglich. Mit über 50 API-Schnittstellen ist AUSSCHREIBEN.DE bestens vernetzt, 
so dass die Daten zum Beispiel per Drag&Drop direkt eingefügt werden können.

Ob Einbindung von Code-Snippets, Daten-Upload aus einem PIM-System oder automatische Verknüp-
fung über Artikelnummern: Die Integration Ihres Produktkatalogs in andere Systeme ist oft mit wenigen 
Klicks erledigt.  

Check
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Tipp 9: Minimieren Sie Ihren 
Pflegeaufwand  

Die Aktualität von Bauproduktdaten spielt im BIM-Prozess eine zentrale Rolle. Aktuelle Daten sind entscheidend, um 
sicherzustellen, dass Planungen korrekt sind, Kollisionen vermieden werden und Kosten- sowie Zeitüberschreitungen 
minimiert werden. 
 
Die Verbindung von AUSSCHREIBEN.DE mit Ihrer zentralen Datenbank (Single Source of Truth) stellt sicher, dass Sie 
Ihre Daten nur an einem Ort pflegen müssen. Sie reduzieren Ihren Pflegeaufwand und vermeiden Redundanzen in der 
Datenhaltung.  
 
Ob 3Dfindit oder sämtliche API-Integrationen: Bauproduktdaten können in Echtzeit aktualisiert und automatisch mit 
allen verknüpften Systemen geteilt werden. Übernommene Positionen, z.B. im Leistungsverzeichnis, bleiben über eine 
Verlinkung mit der ursprünglichen Datenquelle verknüpft. Dadurch werden geänderte Produktinformationen im weite-
ren Prozess berücksichtigt. Ein weiterer Vorteil für Planer und Ausführende: Die Projektdateien bleiben schlank! 

Check
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Tipp 10: Positionieren Sie sich als  
Partner der Planer  

Check

Wer ein Bauprojekt plant, steht vor unzähligen Herausforderungen und unter einem hohen Zeitdruck. Vor allem, wenn 
es um die Produktrecherche und die Auswahl passender Konstruktionslösungen geht, wird ein effektiver Workflow zum 
entscheidenden Faktor.  
 
Machen Sie es Planern daher so einfach wie möglich: 
 

	� Unterstützen Sie Ihre Zielgruppe mit leicht zugänglichen, qualitativ hochwertigen Daten.  

	� Stellen Sie gute, aussagekräftige Ausschreibungstexte zur Verfügung. 

	� Liefern Sie zusätzliche Informationen: BIM/CAD-Daten, Bilder, Videos, Tutorials, Datenblätter, Prüfzeugnisse,  
Zertifikate, Technische Zeichnungen, Gebrauchsanweisungen, Einbauanleitungen, Nachhaltigkeitsdaten usw. 

	� Seien Sie erreichbar für Fragen zu Ihren Produkten. 

Kurz: Bieten Sie Planern einen perfekten Online-Service – rund um die Uhr. 

Check
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Starke Marken – Starke Partner Vorstellungen 
CADENAS und AUSSCHREIBEN.DE

Seit 
1992

Seit 
1990

17 
Standorte

10.000+  
Besucher täglich

5.500+ Digitale 
CAD/BIM Kataloge

3,3 Mio.+ 
Bauproduktdaten

400+ 
Mitarbeiter

110+ 
Mitarbeiter

CADENAS ist ein führender Softwarehersteller in den Be-
reichen Strategisches Teilemanagement und Teileredu-
zierung (ENTERPRISE 3Dfindit) sowie Elektronische Pro-
duktkataloge (eCATALOG 3Dfindit). Das Unternehmen 
stellt mit seinen maßgeschneiderten Softwarelösungen 
ein Bindeglied zwischen den Bauproduktherstellern und 
ihren Produkten, sowie dem Großhandel, Architekten, 
Planern und Handwerkern dar. 

Der Name CADENAS (span. Prozessketten) steht mit sei-
nen über 400 Mitarbeitern an 17 internationalen Standor-
ten seit 1992 für Erfolg, Kreativität, Beratung und Prozess- 
optimierung.

Die BIM-Anforderungen können je nach Land oder Re-
gion variieren, z. B. in Bezug auf den erforderlichen De-
taillierungsgrad. 

Deshalb ist die Zusammenarbeit mit einem international 
tätigen Unternehmen wie CADENAS wichtig für eine glo-
bale BIM-Strategie.

Mit über 1,1 Mio. kostenfreien Ausschreibungstexten 
und 3,3 Mio. weiterführenden Produktinformationen ist  
AUSSCHREIBEN.DE die führende digitale Plattform für 
Bauproduktdaten im DACH-Raum. Mehr als 750 Herstel-
ler von Bauprodukten präsentieren auf dem Portal ihre 
digitalen Produktkataloge inklusive Zertifikate, Bilder, 
Videos, Einbaupläne sowie BIM- und CAD-Daten als an-
schauliche 3D Grafiken. 
Über 10.000 Besucher täglich – Architekten, Ingenieu-
re, Handwerker u.v.m. – nutzen AUSSCHREIBEN.DE zur 
Produktrecherche, Planung und Ausschreibung. Partner-
schaften mit Anbietern von BIM-Datenbanken ermögli-
chen die automatisierte Integration von 3D CAD-Daten 
anderer Plattformen in AUSSCHREIBEN.DE Kataloge. Da-
rüber hinaus ist AUSSCHREIBEN.DE mittels API-Schnitt-
stelle mit über 50 verschiedenen Bausoftware-Lösungen, 
vor allem aus den Bereichen AVA und Handwerk, optimal 
vernetzt. 

AUSSCHREIBEN.DE ist eine Marke der ORCA Software 
GmbH mit Sitz in Neubeuern.


